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重庆百亚卫生用品股份有限公司 

关于“质量回报双提升”行动方案的公告 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假记载、误

导性陈述或重大遗漏。 

重庆百亚卫生用品股份有限公司（以下简称“公司”）为贯彻落实中央政治

局会议提出的“要活跃资本市场、提振投资者信心”的精神及国务院常务会议提

出的“要大力提升上市公司质量和投资价值，要采取更加有力有效措施，着力“稳

市场、稳信心”的指导思想，切实落实以投资者为本的发展理念，为维护全体股

东特别是中小股东的利益，持续提升公司管理治理水平，促进公司高质量可持续

发展。公司结合自身发展战略、经营情况及财务状况，制定了“质量回报双提升”

行动方案，具体内容如下： 

一、聚焦主业，推动公司高质量发展 

公司主要从事卫生巾、婴儿纸尿裤和成人失禁用品等一次性卫生用品的研发、

生产和销售，主要产品归属于一次性卫生用品行业的吸收性卫生用品细分领域。

旗下拥有“自由点”、“好之”、“丹宁”等具有较高品牌知名度和市场美誉度的品

牌。其中，“自由点”为卫生巾品牌，“好之”为婴儿纸尿裤品牌，“丹宁”为

成人失禁用品品牌，均定位于中高端产品。公司产品主要采取自主研发和生产的

模式，以经销商、KA 和电商为主要销售渠道，坚持多品牌、差异化的发展战略，

实施“川渝市场精耕、国内有序拓展、电商建设并举”的营销策略，致力为各年

龄段消费人群提供安全、舒适和高品质的个人健康护理产品。 

公司专注打造中国一次性卫生用品领域的本土领先品牌，在国内一次性卫生

用品市场上建立了良好的品牌形象，公司旗下的“自由点”品牌商标荣获“中国

驰名商标”、“最佳品牌形象奖”、“2023 年度最具影响力品牌奖”、“2024 年度

中国卫生用品行业匠心产品”、“天猫金妆奖 2024 年度中国品牌奖”等荣誉；

“好之”品牌商标荣获“重庆市著名商标”等荣誉，公司产品在行业内取得了较

好的知名度和美誉度。 

1、深化核心市场布局，加快外围省份拓展 

公司持续实施“川渝市场精耕、国内有序拓展、电商建设并举”的营销策略，



在深化线下业务布局的同时，加大线上和新兴渠道业务投入，并推动线上线下业

务融合，通过渠道优化与品牌渗透提升产品市占率。2024年度，公司实现营业收

入 32.54 亿元，较去年同期增长 51.77%，归属于上市公司股东的净利润 2.88 亿

元，较去年同期增长 20.74%。同时，公司加快外围省份市场拓展节奏，重点锁定

广东、湖南、湖北、河北、江苏等省份作为重点区域，2024年线下外围省份实现

营业收入 4.34亿元，同比增长 82.09%。未来公司仍将加大外围省份的资源投入，

快速拓展空白市场，形成全国化布局。 

2、强化全渠道协同发展 

持续优化“线上+线下”全渠道营销策略。在营销模式上，除传统经销渠道及

KA渠道之外，公司还积极布局线上营销市场，借助天猫、京东、抖音等电商平台

积极打造爆款内容，协同品牌直播，深耕抖音提升产品知名度，线上销售额不断

提升，增速排名卫生巾品类第一。2024年电商渠道实现营业收入 15.25亿元，同

比增长 103.80%，直播电商表现尤为突出，品牌多次登顶抖音平台销售榜首。未

来公司将加大天猫、即时零售等渠道投入，推动线上线下融合，降低区域依赖风

险。通过线上增长为线下赋能，实现公司销量不断增长。 

3、不断提升畅销产品产能 

公司拥有国内一流的现代化生产基地、专业化的生产设备和工艺技术，产品

生产线丰富，自动化程度较高。为进一步满足产能提升和消费者需求，公司亦在

持续开展生产设备的引入和改进工作。2024年度，公司新增租赁厂房、引进新的

卫生巾生产线及智能化配套设备，并对部分现有生产线增加了智能化配套设备，

扩充产能的同时，保障了产品质量并提高了生产效率。 

二、提高创新发展能力，产品结构多元化 

1、加大研发投入，引领健康化趋势 

公司坚持创新驱动发展战略，持续加大研发投入，提升创新研发能力。2024

年度，公司投入各类研发费用 0.72 亿元，新增各类专利 15 项。报告期内，公司

研发设计了多款创新产品，推出了益生菌 PRO 系列、益生菌系列日安裤，并对

公司多款产品进行了升级迭代，取得了较好的口碑，获得了市场的高度认可。。 

2、推动产品结构高端化、多元化 

公司 2024 年推出益生菌系列升级款，聚焦新锐白领及资深中产等目标消费



人群。随着益生菌系列产品势能的不断提升，中高端产品占比持续提高，2024年

自由点卫生巾收入 30.36 亿元，同比增长 60.64%，以益生菌为代表的大健康系

列产品收入增速更快。未来公司将继续推进研发创新，不断推出能覆盖更多消费

者群体、适用更多细分场景的产品。 

三、提升信息披露质量，深化投资者关系管理 

1、完善信息披露机制 

公司高度重视信息披露，严格按照有关法律法规以及《信息披露管理制度》

《投资者关系管理制度》等的要求，真实、准确、及时、公平、完整地披露公司

经营管理情况和对公司产生重大影响的事项。在信息披露过程中，公司持续做好

内幕信息管理事项，防范内幕信息泄露等违规行为发生。公司指定董事会秘书负

责信息披露工作，并指定《证券时报》《中国证券报》《上海证券报》《证券日报》

和巨潮资讯网为公司信息披露的指定报纸和网站，确保公司所有股东能够以平等

的机会获得信息。同时公司定期发布可持续发展暨 ESG报告，披露环境、社会责

任及治理情况。 

2、优化投资者沟通渠道 

2024年度，公司通过多种形式积极开展投资者交流活动，公司共披露 6份投

资者关系活动记录表，通过全景网“投资者关系互动”平台举办了 1次业绩说明

会，通过“进门财经”平台举办了 5次业绩交流会和 1次上市公司投资者集体接

待日活动，与广大投资者进行在线实时互动，解答疑问、分享公司经营成果及未

来发展前景。此外，公司在互动易平台上回复投资者提问 15次，回复率达到 100%，

充分体现了公司对投资者关切问题的高度重视和高效响应。公司积极参与资本市

场活动，包括参加多次大型投资者交流会、行业机构策略会、核心机构反路演等

活动。同时，公司组织投资者进行线下调研，深入交流公司战略规划、经营成果

及未来发展前景。这些活动不仅帮助公司更好地传递投资价值，也为机构投资者

提供了深入了解公司的机会，进一步增强了市场对公司的认可。未来，公司将进

一步提高信息传播的及时性和透明度，积极、高效传递公司的长期投资价值，加

强与投资者沟通的主动性、专业度、深入度，促进双方的良性沟通，构建和谐、

共赢的资本市场合作伙伴关系。 

四、健全内控体系，提升规范运作水平 



公司坚持规范运作理念，不断完善公司治理体系，提升公司治理水平。为进

一步完善公司治理制度体系，根据《上市公司独立董事管理办法》《上市公司章

程指引》《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1 号——主板上市公司规范

运作》等有关文件的最新规定，结合实际情况，公司对《公司章程》《独立董事

工作制度》等制度的部分条款进行修订，落实独立董事制度改革，坚持做好独立

董事现场工作记录，充分发挥独立董事在公司治理中的作用。公司各权力机构、

决策机构、经营机构和监督机构严格按照公司制度科学分工，各司其职。 

公司将不断加强内部控制规范工作，持续完善内控管理制度，提高经营管理

水平和风险防范能力，提升公司治理水平，加强规范运作，保障公司及全体股东

的合法权益，充分发挥内部审计部门、监事会、董事会审计委员会的监督职能。

公司将不定期组织董事、监事、高级管理人员及核心技术人员参加相关法规培训，

进一步增强合规意识，切实提升公司董事、监事及高级管理人员的履职能力，同

时推动公司治理结构的持续优化，促进公司更加合规发展，切实保障公司和全体

股东权益。 

五、积极主动回报投资者、深化社会责任 

1、持续高比例现金分红 

公司在强化经营管理，持续推动自身发展的同时，高度重视对投资者的合理

回报。公司始终坚持稳定的利润分配政策，积极通过现金分红方式回报广大投资

者，构建与投资者的和谐关系。自上市以来，公司累计现金分红 4次，累计现金

分红金额达 6.23亿元，占归属于上市股东的净利润比例达 74.49%。2024年拟每

10 股派 5.5 元（含税），分红总额为 2.36 亿元，占当年归属于上市股东的净利

润比例达 82.08%。未来公司将继续严格落实利润分配政策，为投资者提供科学、

持续、稳定的现金分红回报，与投资者共享发展成果，进一步推动公司的健康可

持续发展。 

2、社会责任与股东利益并重 

公司设立了“自由点女性关爱专项基金”，计划自 2020年起的十年内每年向

重庆市慈善总会捐赠价值 100 万元的卫生巾产品。2024 年是重庆市慈善总会自

由点女性关爱专项基金执行的第四年，全年累计爱心捐赠总额约 100.3万元，活

动覆盖超一万余人。持续开展女性健康公益项目,如初潮知识讲座、卫生巾捐赠、



青春期女性心理健康公益讲座等，用实际行动为女生健康与成长提供关怀和支持，

贡献爱心和力量提升品牌美誉度，实现社会价值与股东回报双赢。 

特此公告。 

 

重庆百亚卫生用品股份有限公司 

董事会 

2025年3月22日 


